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1. WHY THIS MARKET? — दुबई ही क्यों?

“�र, एक छोटा-सा �वाल — अगर मैं आपको दुबई बोलूँ, तो �बसे पहले क्या याद आता है? बुर्ज खलीफ़ा, लग्ज़री कारें या फिर शेखों

के महल?

�र, दुबई सिर्फ घूमने और फोटो डालने की जगह नहीं है! ये एक इंटरनेशनल बिज़ने� और टूरिज़्म हब भी है, जहाँ दुनिया भर से लोग काम

करने, बिज़ने� करने और रहने आते हैं।

और जब लोग किसी शहर में रहने आते हैं, तो उन्हें घर भी चाहिए, राइट �र? इसीलिए रेज़िडेंशियल प्रॉपर्टी की खरीदारी और किराये

की डिमांड को �मझना इम्पोर्टेंट है।

लेकिन �र, दुबई का नाम सुनकर ही पैसा इन्वेस्ट नहीं करना — लोकेशन और नंबर्� भी देखने हैं!”

2. WHY THIS PROJECT? — ये प्रोजेक्ट ही क्यों?

“�र, दुबई में प्रोजेक्ट्� इतने हैं कि आदमी प्रॉपर्टी चुनते-चुनते खुद कन्फ्यूज़ हो जाए!

लेकिन हम आपको रैंडम बिल्डिंग नहीं दिखाएँगे। हम देखेंगे लोकेशन कैसी है, मेट्रो और रोड्� की कनेक्टिविटी, आ�पा� की सुविधाएँ,

एमेनिटीज़ और पेमेंट प्लान क्या है।

और �बसे इम्पोर्टेंट — प्रोजेक्ट आपके पर्पज़ के अकॉर्डिंग है या नहीं।

क्योंकि �र, इंस्टाग्राम पर बिल्डिंग सुंदर लगना अलग बात है, और इन्वेस्टमेंट के नंबर्� सुंदर होना अलग बात है!”

3. WHY THIS DEVELOPER? — डैन्यूब ही क्यों?

“�र, शादी में सिर्फ दूल्हा-दुल्हन नहीं देखते, फैमिली बैकग्राउंड भी देखते हैं ना?

वैसे ही प्रॉपर्टी में सिर्फ बिल्डिंग नहीं, बिल्डर का बैकग्राउंड भी देखना पड़ता है!

हम डैन्यूब प्रॉपर्टीज़ के प्रोजेक्ट्� डील करते हैं। डेवलपर के कम्प्लीटेड प्रोजेक्ट्�, कंस्ट्रक्शन क्वालिटी, डिलीवरी

रिकॉर्ड, एमेनिटीज़ और पेमेंट टर्म्� चेक करना इम्पोर्टेंट है।

क्योंकि ब्रोशर तो हर बिल्डिंग का हैंड�म होता है, �र — अ�ली बात डिलीवरी और क्वालिटी में पता चलती है!”



4. WHY THIS UNIT? — ये अपार्टमेंट ही क्यों?

“�र, एक ही बिल्डिंग में किसी को गार्डन व्यू मिलता है, किसी को रोड व्यू और किसी को सामने वाली बिल्डिंग का व्यू!

इ�लिए हर यूनिट सेम नहीं होती।

हम फ्लोर, व्यू, साइज़, लेआउट, �नलाइट और यूनिट की लोकेशन देखेंगे। अगर रेंटल इनकम चाहिए, तो पोटेंशियल टेनेंट डिमांड

�मझेंगे। अगर फ्यूचर में सेल करना है, तो कम्पेरेबल रीसेल प्राइसेज़ और डिमांड देखेंगे।

मतलब �र, अपार्टमेंट ऐसा चुनना है जो आपके पर्पज़ को सूट करे — सिर्फ बालकनी से फोटो अच्छी आए, इतना ही काफी नहीं!”

5. WHY THIS PRICE? — प्राइस सही है क्या?

“�र, आप मार्केट में 100 रुपये की चीज़ 150 रुपये में खरीदना पसंद करेंगे? नहीं ना! तो प्रॉपर्टी में भी कम्पैरिज़न ज़रूरी

है।

हम देखेंगे कि इसी एरिया में सिमिलर यूनिट्� कि� प्राइ� पर अवेलेबल हैं, इ� यूनिट का फ्लोर और व्यू क्या है, पेमेंट प्लान कैसा

है और एडिशनल एक्�पेंसेज़ कितने हैं।

रजिस्ट्रेशन, �र्वि� चार्जेज़ और दू�रे अप्लिकेबल कॉस्ट्� भी कैलकुलेट करेंगे।

क्योंकि �र, सिर्फ मंथली इंस्टॉलमेंट देखकर खुश मत हो जाइए — पूरा बिल भी देखना है!

गोल सिर्फ �स्ती प्रॉपर्टी लेना नहीं, बल्कि प्राइ� के अकॉर्डिंग उ�की एक्चुअल वैल्यू �मझना है।”



6. WHY NOW? — अभी क्यों?

“�र, एक �वाल — अगर आपको कोई अच्छा अपार्टमेंट पसंद आ गया और अगले दिन पता चला कि वो यूनिट अवेलेबल ही नहीं है, तो?

प्रॉपर्टी की अवेलेबिलिटी, प्राइसेज़ और पेमेंट ऑफर्� बदल �कते हैं। इ�लिए अगर करंट यूनिट और टर्म्� आपके लिए सूटेबल हैं, तो

उन्हें टाइम पर इवैल्यूएट करना यूज़फुल है।

लेकिन �र, हम आपको ये नहीं बोलेंगे कि आज नहीं लिया तो कल दुबई खत्म!

पहले प्रोजेक्ट वेरिफाई करिए, बजट चेक करिए, नंबर्� �मझिए और फिर डिसीजन लीजिए। स्मार्ट इन्वेस्टमेंट में एक्साइटमेंट भी

होनी चाहिए और कैलकुलेशन भी!”

7. WHAT IS THE EXIT? — पैसा वापस कैसे आएगा?

“�र, लास्ट क्वेश्चन और �बसे इम्पोर्टेंट क्वेश्चन!

प्रॉपर्टी तो ले लेंगे, लेकिन कल को बेचनी हो या रेंट पर देनी हो, तो प्लान क्या है? क्योंकि इन्वेस्टमेंट का मतलब सिर्फ

एंट्री लेना नहीं, एग्ज़िट �मझना भी है!

ऑप्शन नंबर वन — रेंट पर दीजिए। लेकिन रेंट में से मेंटेनें�, वेकेंसी और दू�रे एक्�पेंसेज़ भी माइन� होंगे।

ऑप्शन नंबर टू — फ्यूचर में सेल कीजिए। लेकिन रीसेल प्राइ� मार्केट डिमांड, लोकेशन, प्रॉपर्टी कंडीशन और सेलिंग कॉस्ट्� पर

डिपेंड करेगी।

और �र, एक बात क्लियर — रेंट और प्रॉफिट गारंटीड नहीं हैं।

तो फ्यूचर एलीट का फंडा सिंपल है: सिर्फ प्रॉपर्टी मत खरीदिए, पूरी स्ट्रैटेजी के साथ इन्वेस्ट करिए!

दुबई का ड्रीम अपनी जगह, लेकिन इन्वेस्टमेंट कैलकुलेशन के साथ!

�र, अब बातें काफी हो गईं — चलिए, एक्चुअल प्रोजेक्ट, यूनिट और नंबर्� देखते हैं। फिर मिलकर डिसाइड करते हैं कि ये

ऑपर्च्युनिटी आपके गोल्� के लिए सूटेबल है या नहीं!”
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